
www.tecfeld.de

Die TECFELD GmbH ist einer der führenden Spezialgroßhändler für Heizungstechnik und Tankschutzpro-
dukte in Deutschland. Als Familienunternehmen sind wir seit mehr als 50 Jahren erfolgreicher Partner des 
Fachhandwerks.  
Zur Verstärkung unseres Vertriebsteams suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt einen: 

Vertriebsmitarbeiter (m/w/d) im Außendienst für das Gebiet Hamburg
Ihre Aufgaben:

•	 Umsatz und Marktposition des Unternehmens nachhaltig stärken

•	 Pflege und Ausbau eines eigenen Verkaufsgebietes mit hohem Kundenpotential

•	 Verkauf, Beratung und Präsentation unseres Produktportfolios 

•	 Verkaufs- und Werbeaktionen aktiv unterstützen

•	 Markt- und Wettbewerbsbeobachtung 

Ihr Profil:

•	 Abgeschlossene kaufmännische Ausbildung im technischen Umfeld oder handwerkliche Ausbildung

•	 Erfahrungen im Vertrieb und in der Beratung technischer Produkte – bevorzugt im SHK-Bereich

•	 Kommunikations- und Kontaktstärke 

•	 Durchsetzungsstärke und Überzeugungskraft

•	 Selbstständige und zielstrebige Arbeitsweise

•	 Hohe Eigenmotivation und Teamfähigkeit

•	 Gute MS Office Kenntnisse

•	 Ihr Wohnort sollte im Reisegebiet liegen 

Wir bieten: 

•	 Abwechslungsreiche, anspruchsvolle und eigenverantwortliche Vertriebstätigkeit 
in einem erfolgreichen mittelständischen Großhandelsunternehmen

•	 Flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege

•	 Regelmäßige Schulungen

•	 Einarbeitungsphase in der Firmenzentrale in Hamburg

•	 Attraktive Vergütung mit fixen und variablen Bezügen sowie Zusatzleistungen

•	 Firmenwagen nach der Einarbeitung, auch zur privaten Nutzung  

Interesse? 

•	 Alle aktuell vakanten Stellen finden Sie auf unserer Homepage: tecfeld.de/unternehmen/jobs 

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung! 

Bitte senden Sie Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen unter Angabe Ihres frühsten Eintrittstermins 
sowie Ihrer Gehaltsvorstellung per Post oder E-Mail an:

TECFELD GmbH			   Albert-Schweitzer-Ring 31			   personal@tecfeld.de 
Herr Mirko Zywietz			   22045 Hamburg				    www.tecfeld.de


